
Le taux de transformation a été amélioré
de 62% grâce à une optimisation de la
prospection

La méthode Sandler a considérablement
amélioré les relations clients. Augmentation
de 80% de la satisfaction des clients

Amélioration de 32% de la fidélisation
des clients

Le turnover a été réduit de 64%

Les cycles de vente ont été réduits
de 44%
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Cette infographie découle d'une recherche
visant à déterminer l'incidence de la

méthodologie de formation Sandler sur un
échantillon de ses clients.
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On observe un ROI de 116% après 2 ans et
de 300% après 3 ans

Étude mené par Ivy League University, en partenariat
avec Sandler.


